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Bienvenida al fascinante mundo de los negocios, donde los proyectos
se transforman y donde la pasén fluye. Bienvenida a esa otra realidad,
a esa otra forma de ver la vida y donde todo es posible porque algin
dia tu lo sofaste.

Estoy convencida de que pones todo el mimo y todas las energias en
que tu proyecto se vea perfecto, has pensado hasta el dltimo detalle
para que todo cuadre y has trabajado hasta el infinito, y sin embargo
intuyo que hay un tema en el que no quieres pensar, tal vez porque no
sabes por donde comenzar, o sélo porque te da pereza o verdadero
terror.

Sea cudl sea la situacién en la que te encuentres, he venido a ayudar-
te con al parte fea de tu proyecto, para que consigas que siga des-
lumbrando cémo tu sofaste al precio que toca
y no a cualquier otro.
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Una de las cosas méas dificiles, cuando estés

comenzando en un proyecto, sin duda, es sa-
ber por cuanto puedes vender tu producto
o servicio. Seguro que se agolpan las dudas
en tu cerebro, no sabes que es lo que hay que
tener en cuenta, no llevas el control de los gastos en los que debes
incurrir para poder crear un producto o servicio, y muchas veces ese

nerviosismo hace que perdamos el foco.

Incluso cuando vendes productos que previamente has comprado,
no puedes guiarte con el margen comercial que te recomienda el
proveedor y debes contabilizar los nimeros.

Puede que creas que cémo estds comenzando no hace falta tener to-
das esas cosas en cuenta, que puedes esperar y que seguro resultara
mejor un poco mas adelante, cuando consigas tener algin nimero
claro.

Pero no te creas todo lo que piensas, muchas veces nuestro pensa-
mientos no son correctos, o no son acertados, o simplemente estan



llenos de prejuicios, asi que acostumbrarte desde un principio a cuan-
tificar todo coste que conlleve la creacién de tu producto, aunque el
que tienes ahora en tus manos no sea tu producto estrella.

Y para llegar a contabilizar los costes de cualquier negocio, hace falta
método, asi cuanto mas disciplinado eres, mejores resultados obten-
dras, y en cuanto se haya transformado en habito, ya no te costara
nada.

Asi que en primer lugar, debes decidir el espacio fisico donde vas a
dejar las facturas de compras, de gastos y demas. Puede ser una car-
peta, una gaveta o un simple sobre, pero si siempre destinas el mismo
sitio a los papeles, mas facil serd que todos acaben alli.

Recuerda que cuando sélo estads confeccionando, por ejemplo, un
bolso, es muy facil recordar los costos del mismo, pero cuanto mas
trabajo tengas, o simplemente si tienes una memoria de pez como yo,
serd mucho mejor que apliques el orden. Cada papel a su sitio.

Cuando tengas destinado el sitio de los pa-
peles, dedica un ratito del dia a ordenarlos,
archivarlos, si, si, en una carpeta fisica, no

vale para nada los papeles dando vueltas
oo oo

por encima de la mesa, es cémo el trabajo
no terminado.

Mientras archivas, no te cuesta nada ir cumplimentando y pasando los
costos a nuestro calculador de precios; puedes hacer tantas copias
como necesites, utiliza uno por cada producto o servicio, y asi nunca
tendras dudas.

Siempre vas a tener que distinguir en costes directos e indirectos, los
directos son los que tienen que ver directamente con el producto o
servicio, por ejemplo el cuerito que compraste para hacer el bolso,
los remaches, las hebillas, etc; y los indirectos seran los suministros o
el alquiler.  Entiendes la diferencia?



Pues solo tienes que ir rellenando poco a poco, conforme se van pro-
duciendo los costes para obtener el resultado final, recuerda que tus
precios siempre son sin impuestos, eso vendra luego.

Y te voy a pedir algo, se que al principio cuesta mucho, pero si hace
falta no nos movemos de aqui hasta que esté todo interiorizado. Va-
mos a hablar de nuestro sueldo.

Muchas veces tenemos un problema con concretar el valor de nuestro
sueldo, porque o queremos un sueldo muy alto o nos tiramos por los
suelos. Pero, para mi un sueldo adecuado es el necesario para que
puedas vivir.

Si esta parte te resulta muy dificil, te propongo algo, haz la lista de los
pagos que tienes que hacer durante el mes para que todo este bien,
desde la compra del supermercado, hasta el cole de los nifos. la ropa
o el teléfono y no te olvides de la hipoteca, y cuando hayas sumado,
ya sabes que para que todo vaya bien, tu sueldo nunca deberia ir por
debajo de la cantidad que te resulté.

Parece una locura, pero te puedo asegurar que no lo es, ten en cuenta
que socialmente parece que en determinados niveles esté mal visto
querer cobrar un sueldo alto, salvo que seas un hombre stper triun-
fador, en ese caso si puedes hablar de tu sueldo de seis cifras. Pero
nosotras no pretendemos eso, hablamos de un sueldo digno, con el
que ganarnos la vida, hacer las cosas normales, y que dé para que tuy
tu familia podais vivir tranquilas. Ya se que muchas veces aunque que-
ramos no podemos tener sueldos altos, pero de momento estamos
hablando de aspiraciones y yo si creo que nuestras aspiraciones
deben ser lo mas altas posibles, ;quién te ha dicho que no?

Luego tendremos en cuenta la situacion sociopolitica de la zona en
el que vivimos, nuestro estatus particular como profesional, o el de
nuestros productos, la competencia, la exclusividad y demas, pero
eso vendrd después.



Ahora estamos hablando de nuestro sueldo, y es importante que en
este punto no te despistes pues reconozco que es la parte mas inco-
moda de cuadrar.

Otro punto donde no debes despistarte es en los gastos de local
si trabajas en casa, ya que es muy dificil cuadrar. Yo para estos casos
siempre utilizo un porcentaje, calculo primero que parte de la casa, en
tanto por ciento, dedico a mi actividad y en funcién de ese porcentaje
lo aplico a todos los costes que tienen que ver con ella, como el pago
del alquiler, o la luz, el agua, o los impuestos. Revisa el porcentaje por
si debes cambiarlo en algiin momento.

Cuando tengas el precio final, recuerda sumar los impuestos co-
rrespondientes, el calculador de precios contempla el IVA espafiol,
modificalo seguin tus necesidades.

Y por fin llegamos a la hora de la verdad, ya tenemos nuestro precio,
¢qué hacemos ahora? Nos vamos de paseo. ;vienes?

Ahora es el momento de conocer los pre-
cios de nuestra competencia directa, ;la tie-
nes localizada? Si la respuesta es si, perfecto,
haz una lista con sus nombres para utilizarla

mas adelante, pero si la respuesta es no, de-
bes comenzar de inmediato.

Conocer e investigar a nuestra competencia, estar al tanto de lo que
hacen, es fundamental en nuestro proyecto, porque nos ayudara a es-
tar al dia, a no salirnos por la tangente y nos ayudara a conocer mejor
nuestro mercado y a nuestro querido publico.

Anota sus precios en tu lista para que puedas comparar, no te quedes
sélo en el precio, compara también la calidad, la cantidad, todos los

elementos que se puedan cuantificar, y saca conclusiones.

Aprovechando que ya tienes el precio de tu producto, y que lo has



comparado con el de tu competencia directa, tal vez sea el momento
de dar una vuelta de tuerca més y comencemos a cuantificar esas di-
ferencias que nos hacen Unicos. Cuanto mas consciente seas de ellas,
mas tranquila te sentirds con tu precio, por lo que reforzar la parte
emocional de tus productos o servicios estd intimamente ligado con
el precio del mismo.

Y antes de irme me gustaria que ya que estas con nimeros, con pa-
peles y con conceptos cuantificables, determines también el tiempo
que dedicas a cada creacion, por que tener todos esos nimeros a
mano, ordenados y en una tabla que puedas manejar va a marcar una
diferencia cualitativa en tu proyecto.

Es hora de comenzar a pensar en términos de rentabilidad, y eso no
vas a ser capaz de hacerlo sin conocer antes los nimeros y el tiempo
que dedicas a ello. Pero eso lo dejamos para el siguiente paso.

Espero que mi calculador de precios te resulte Util y le saques todo el
rendimiento posible, adaptalo a tus propias necesidades, pero veras
como te ayuda. Conforme avances cada vez los nimeros los tendréas
mas claros en tu cabeza y serds capaz de calcular a ojo el precio, pero
mientras eso ocurre, aprovecha esta sencilla herramienta.

Y ya una Ultima cosa antes de marcharme, no te olvides de, por lo me-
nos una vez al afo, revisar tu plantilla y los nimeros que lo contienen,

es importante estar actualizados.

Si tienes dudas, ya sabes que puedes visitarme en blancolegal.es o

enviarme un correo a raquel@blancolegal.es, en el asunto del correo
pon la leyenda CALCULADOR DE PRECIQOS, asi no se perdera entre
los mis correos que recibo al dia.

www.blancolegal.es
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