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i WELCOME!

GRACIAS POR INTERESARTE EN MAGNETIZA

(POR QUE HE DECIDIDO CREAR ESTE CURSO?

Porgque mi experiencia trabajando con profesionales
del desarrollo personal, me ha hecho darme cuenta
que es mucho mas dificil orientar la venta en los
textos, tiene mas complejidad vender una terapia o
una sesion que cualquier objeto. El lenguaje debe ser
mas sutil y deben tratarse con respeto y delicadeza las
objeciones de nuestros pacientes/clientes.

No olvidemos que estamos trabajando con un
lenguaje emocional.

(A QUIEN VA DIRIGIDO ESTE PROGRAMA?

A profesionales del desarrollo personal que quieran
ser autosuficientes y trabajar su propias
comuhnicaciones para conseguir vender mas.

Al final del curso seran capaces de crear sus propios
lead magnets, atraer a suscriptores a su web y dar a
conocerse a ellas y a sus servicios, proyectando
autoridad y profesionalidad con su lenguaje.
Podran identificar cuando necesitan crear sus
secuencias de e-mail marketing y podran mantener
a su comunidad de suscriptores aportando
contenido de valor a través de sus newsletters.
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({QUE VAS A OBTENER CUANDO FINALICES?

e Aprenderas a generar contenido creativo.
e Conoceras diferentes formulas de copywriting.

» Seras capaz de unir contenido creativo y copy para tener una
comunicacion unicay diferenciarte de tu competencia.

o Sabras crear tus propios lead magnets con una estructura
enfocada a la ayuda a nuestros clientes y a la venta.

e Sabras crear tu propia secuencia de bienvenida, para evitar
que el suscriptor cancele su suscripcion a tu web.

o Sabras crear tu propia newsletter para nutrir con contenido
de valor a tu comunidad web.
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Sé Unica y diferente
tarnbién en tus
textos.
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ADEMAS TE LLEVAS DE MATERIAL EXTRA

e Ejercicios corregidos por mi, que podras utilizar si lo
deseas para crear post en redes sociales.

e Conoceras diferentes formulas de copywriting.
e Tendras un lead magnet ideal, enfocado a tu estrategia,
creado y corregido por mi, para poder implementarlo en

tu web desde el minuto cero.

e Tendras creada tu secuencia de 5 e-mails de bienvenida,
para automatizarla junto a tu lead magnet.

e Tendras creaday lista tu newsletter para nutrir tu lista de
suscriptores.

({QUE TE HA PARECIDO? INTERESANTE, ;VERDAD?

PUES AUN HAY MAS: SIGUE LEYENDO
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CONTENIDO DEL PROGRAMA

LA DURACION DEL PROGRAMA SERA DE 6
SEMANAS

e Dia de comienzo del curso: a determinar con el
alumno. Tu pones la fecha.

e Cada semahna tendras acceso a un modulo con sus
correspondientes lecciones en una plataforma
online.

e Un dia por semana tendremos una sesion
individual de media hora para dudas.

e A las 3 semanas tendras una sesion individual
estratégica conmigo de 60 minutos para elegir el
lead magnet que mejor vaya con tu estrategia.

e Tendras acceso a dos Masterclass de dos expertas:

1.Flor Cepero: experta en branding y desarrollo
personal, nos hablara de la importancia de la
imagen visual en nuestras comunicaciones.

2.Elena Jiménez de Yoga de escritorio: experta en
Yoga, te explicara como desconectar del trabajo, y
poder recuperar tu energia para ser mas creativa,
sentirte mejor y no perder claridad.
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ITINERARIO

LA DURACION DEL PROGRAMA SERA DE 6
SEMANAS

Semanal

{COMENZAMOS! Sesidén de presentacion para
conocernos y ver el planning del curso.

Semana 2

.MODULO 1: Creatividad y copywriting: cémo generar
ideas para crear tu propio contenido utilizando un
lenguaje de venta enfocado al desarrollo personal.

Semana 33

.MODULO 2: Cémo encontrar tu lead magnet ideal
de forma estratégica para vender tus servicios.

Semana 4
.MODULO 3: Cémo crear tu lead magnet con una

buena estructura enfocada a que tu suscriptor valore
tu profesionalidad y tus servicios.
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ITINERARIO ‘-I

LA DURACION DEL PROGRAMA SERA DE 6
SEMANAS

Semana 4

.MODULO 4: Cémo crear una secuencia de email
marketing y bienvenida ( te explico qué es la
secuencia GOLONDRINA, mi propio método de
secuencia)

Semana5

.MODULO 5: Cuida y manten a tus suscriptores a
través de tus Newsletter.

Semana 6
.MODULO 6: ;Tus suscriptores se interesan por tus

servicios? Aprende a cerrar la venta a través de una
sesidén con tu futuro cliente.

PRECIO ESPECIAL FYSIOBIM

Solo mantendré este precio especial para los alumnos que
vengah de parte de la escuela Fisiobym.

527 <IVA 477€ +IVA
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Soy Beatriz, experta en Marketing Digital y Coach.
Levo mas de 10 anos trabajando en distintas
multinacionales en el departamento de Ventas y
Marketing.

En la ultima empresa trabajé durante 4 anos con
marcas de automocion como Mercedes, Volvo,
Enterprise, BMW, Lexus y Toyota, implementando una
herramienta de fotografia de reemplazo digital y
gestionando flotas de vehiculos de renting como Key
Account Manager.

Pero, déjame que te sea sincera: siempre he odiado la
tipica forma agresiva de vender. Es mas, en mi vida
personal, soy la tipica cliente que huye despavorida
cuando ven publicidad o comerciales que intentan
venderme de forma tan invasiva.

Lo curioso es que sin utilizar estas técnicas de venta,
siempre he superado con diferencia los objetivos de
venta mensuales y no entendia muy bien el por qué
hasta que descubri el copywriting y me di cuenta de
qgue el motivo por el que conseguia vender sin ser
insistente era porque siempre empatizabay trataba
de explicar a mi cliente de qué forma podia ayudarle
el producto o el servicio que les iba a vender.
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Mi cliente ideal lleg6 a mi.

Mi pasion por el desarrollo personal ha hecho que
comparta distintas formaciones con coaches y
terapeutas. Pero si te soy sincera siento que hablar acerca
de la importancia que tiene para mi el autoconocimiento
en mis redes durante todo este tiempo han hecho que el
90% de mis clientes sean de este precioso sector.

No creo en las casualidades, por lo que siento que he
atraido a mi cliente ideal y estoy encantada de ayudar a
personas que ayudan a otras a ser mas felices, a estar
Mas sanas y a sentirse mas bonitas por dentro y por fuera.




SUSCRIPTORES

GRACIAS POR TU
CONFIANZA
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